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REGRAS DE COMÉRCIO COM 
O REINO UNIDO

Depois do período de transição que está a decorrer e que terminará no próximo dia 31 de Dezembro 
de 2020, e independentemente do resultado das negociações em curso, o Reino Unido deixará o Mer-
cado Único e a União Aduaneira. 

Tal significa que, a partir do dia 1 de Janeiro de 2021, as regras de comércio com o Reino Unido alterar-
-se-ão, devendo as empresas estar preparadas para essas mudanças.

RELEMBRA-SE QUE O REINO UNIDO DECIDIU INTRODUZIR, DE FORMA 
FASEADA, OS SEGUINTES PROCEDIMENTOS ADUANEIROS E CONTROLOS 
ALFANDEGÁRIOS AOS PRODUTOS ORIUNDOS DA UE:

O REINO UNIDO DEIXOU A UNIÃO EUROPEIA  
NO DIA 31 DE JANEIRO DE 2020. 

O Governo britânico lançou a campanha 
“Keep Business Moving”  e criou a página 
www.gov.uk/eubusiness com informação para 
as empresas da UE das  medidas a tomar de 
modo a evitar disrupções e minimizar pertur-
bações no comércio com o Reino Unido, para 
além do final do período de transição. 

EDITORIAL

•	 A partir de 01 de Janeiro de 2021 - Os 
produtos comuns (desde têxteis a electró-
nicos) terão apenas de cumprir procedi-
mentos básicos (por exemplo, importador 
terá de manter registos suficientes sobre 
os produtos importados) e beneficiarão 
de um prazo de 6 meses para concluir 
declarações aduaneiras, podendo efec-
tuar o pagamento de eventuais direitos 
aduaneiros só após a apresentação da 
respectiva declaração aduaneira. Os pro-
dutos controlados (como o tabaco e o ál-
cool) serão alvo de verificações. Animais e 
plantas vivos de alto risco estarão sujeitos 
a verificações físicas.

•	 A partir de Abril de 2021 - Para todos os 
produtos de origem animal, bem como 
para todas as plantas e produtos de plan-
tas regulados, passará a ser também ne-
cessário apresentar pré-notificação e do-
cumentação de saúde relevante.

•	 A partir de Julho de 2021 - Todos os produ-
tos terão de ser acompanhados pelas res-
pectivas declarações aduaneiras e pagar 
eventuais direitos aduaneiros à entrada no 
Reino Unido. Quando aplicável, serão exi-
gidas declarações de segurança e protec-
ção. Os produtos agroalimentares sujeitos 
a medidas de controlo sanitário e fitossani-
tários serão alvo de um aumento das verifi-
cações físicas e de recolha de amostras. 

Esta página irá sendo actualizada, designada-
mente com informações sobre webinars e ou-
tros eventos.  
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EMPREENDEDORISMO E CAPACITAÇÃO PARA A 
TRANSIÇÃO DIGITAL

Com as dificuldades económicas 
sentidas pelas empresas nacionais 
resultantes do abrandamento 
provocado pela pandemia COVID 
19, antevê-se vê-se na transição 
digital, associado ao empreen-
dedorismo qualificado e criativo, 
uma nova abordagem no auxílio 
á retoma da atividade em termos 
de “business continuity”. 
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SERVIÇO AGENDAMENTO 
REUNIÕES ONLINE

AIDA CCI É O INTERLOCU-
TOR NO AGENDAMENTO 
DE REUNIÕES ENTRE 
EMPRESAS NACIONAIS E 
ESTRANGEIRAS

Sendo a internacionalização um objectivo estra-
tégico da maioria das empresas portuguesas, a 
AIDA CCI tem constatado uma crescente procu-
ra por parte das empresas do distrito de Aveiro 
ao serviço de marcação de reuniões de negócio 
online com empresas estrangeiras, prestado 
pelo seu Gabinete de Relações Exteriores.

Com este serviço a Câmara de Comércio pre-
tende proporcionar contactos de qualidade às 
empresas que querem entrar em mercados ex-
ternos, de acordo com os objectivos e interesses 
das mesmas.

Para o agendamento das reuniões, a AIDA CCI 
recorrerá a parceiros/consultores, que possuem 
uma rede de contactos privilegiados em diver-
sos mercados externos.

SEGUNDO A AIDA CCI O SERVIÇO DE AGENDA-
MENTO DE REUNIÕES ONLINE COM EMPRESAS 
DE OUTROS MERCADOS, PERMITIRÁ:

•	 Identificar e aceder a oportunidades de negó-
cio nos mercados de interesse

•	 Efectuar uma prospecção comercial de acor-
do com o perfil solicitado

•	 Identificar empresas parceiras com potencial 
de interesse para os negócios

AS EMPRESAS QUE RECORREM A ESTE SERVIÇO 
TÊM COMO BENEFÍCIOS A POSSIBILIDADE DE:

•	 Apresentar o seu negócio a potenciais clien-
tes/parceiros

•	 Expandir o seu negócio para outros mercados
•	 Apresentar projectos e partilhar know-how

O AGENDAMENTO DAS REUNIÕES SÓ SE CONCRETIZARÁ APÓS A VALIDAÇÃO 
PRÉVIA DE TODAS AS EMPRESAS LOCAIS.

Neste sentido, segundo o Plano de Ação para 
a Transição Digital de Portugal elaborado pelo 
XXII Governo, a capacitação é o fator fundamen-
tal de todo o processo pois, que ultrapassa o in-
vestimento em infraestruturas, sendo necessá-
rio educar e qualificar as pessoas, promovendo 
novas dinâmicas e modelos de negócios. 

Recorrendo ao Índice de Digitalização da Econo-
mia e da Sociedade (IDES) de 2019, na compo-
nente capital humano, observa-se uma discre-
pância face à média da UE de 12,8 pontos e uma 
regressão de 1 ponto face ao valor registado em 
2018.

É determinante reforçar a aposta, em todos os 
recursos chave das organizações; para o qual a  

EXTRUSAL S.A. 
DISTINGUIDA COMO 
EMPRESA CLASSE+ 

Astrolábio, Orientação e Estratégia S.A. tendo 
vindo a reforçar a oferta de serviços consultoria 
de gestão no âmbito da transição digital,”  ligada 
ao desenvolvimento empresarial e ao empreen-
dedorismo oferecendo planos de gestão orien-
tados para “smart organizations”  para uma 
nova era de rápidas mudanças. 

Somos aderentes ao Sistema de Etiqueta-
gem Energética de Produtos, distinguindo-
-nos assim como uma empresa CLASSE+, 
empenhada na inovação de produtos efi-
cientes, na promoção da eficiência energé-
tica e na proteção do ambiente.

Para mais informações os interessados devem contactar o GRE Carla Vieira c.vieira@aida.pt ou Deolinda Costa d.costa@aida.pt Tel: 234 302 493

Esta Informação é da responsabilidade das empresas associadas.

NOTÍCIA ABERTURA

ESPAÇO ASSOCIADO

Adriano Fidalgo



ESTACIONAMENTO TOTALMENTE AUTÓNOMO CHEGA 
AO AEROPORTO DE ESTUGARDA
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Bosch, Mercedes-Benz e Apcoa trabalham em conjunto para fornecer 
primeiro serviço comercial de estacionamento autónomo (AVP)

A Bosch, a Mercedes-Benz, e a operadora de 
parques de estacionamentos Apcoa estão a 
trabalhar em conjunto para, no futuro, intro-
duzir um serviço de estacionamento total-
mente autónomo sem recurso a condutor no 
parque de estacionamento do Aeroporto de 
Estugarda. 

O objetivo é reduzir o stress causado pela pro-
cura de vagas nos aeroportos, e para isso, o 
sistema de estacionamento sem condutor e 
totalmente automatizado (AVP), desenvolvido 
em parceria pela Bosch e a Mercedes-Benz, 
está a ser preparado para começar a ser co-
mercializado. 

O parque de estacionamento P6 do Aeroporto 
de Estugarda servirá como piloto para o pla-
neado serviço de estacionamento autónomo 
comercial. Será aqui que as empresas vão tes-
tar de que forma a tecnologia a bordo do Clas-
se-S interage com a infraestrutura inteligente 
da Bosch e a APCOA FLOW, a plataforma digital 
fornecida pela Apcoa, empresa responsável 
pela gestão do parque de estacionamento. Esta 
plataforma permite realizar todo o processo de 
estacionamento sem usar bilhetes e dinheiro.

•	 No futuro, a indicação do local onde estacio-
nar no parque P6 do Aeroporto de Estugarda 
será dada através de um smartphone

•	 O novo Mercedes-Benz Classe-S está equipa-
do com a tecnologia que permite estaciona-
mento sem condutor e totalmente automati-
zado (SAE Nível 4).

•	 Para o AVP, a Bosch está a utilizar, pela primei-
ra vez, uma infraestrutura baseada em câma-
ras que identifica faixas e obstáculos.

•	 A operadora de parques de estacionamento 
Apcoa está a testar as funções de cancela e 
pagamento como a base para o estaciona-
mento autónomo, recorrendo à sua platafor-
ma de mobilidade digital APCOA FLOW.

PORTUGAL E A  CHINA

É improvável que os exportadores portugue-
ses possam substituir os actuais fornecedores 
americanos da China, na sequência da guerra 
comercial EUA-China. Mas, devido à gran-
deza do mercado chinês e à nossa reduzida 
dimensão, podemos incrementar as nossas 
exportações para a China e Hong Kong, que 
representam apenas 1.4% das exportações 
portuguesas e estas são uma ínfima parte das 
importações chinesas.

Não vale a pena exportar produtos “comuns” 
porque a China produz de quase tudo e mais 
barato mas, tendo como inspiração o exem-
plo francês, importa exportar tudo o que é 
luxo, sofisticação e produtos diferenciados.

A FNWAY Consulting estava, antes do COVID, a 
preparar uma missão de exportadores portu-
gueses à China (6 a 20 empresas) no seu modelo 
de Private Professional Exhibition (PPE) que pas-
sa por workshops com a presença de entidades 
relevantes, feira com stands das empresas parti-
cipantes, reuniões B2B com possíveis parceiros 
chineses e subsequentes visitas às empresas .

Naturalmente a FNWAY CONSULTING está neste 
momento a repensar este tipo de missões recor-
rendo ao “e-com” e às plataformas digitais nos 
processos de internacionalização.

Esta Informação é da responsabilidade das empresas associadas.

Luis Mira Amaral 
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ESTE ANO, A MARCA ERGOVISÃO COMPLETA OS SEUS 18 ANOS 
e conta já com cerca de 60 lojas a nível nacional, estando continuamente 

em processo de expansão e crescimento.
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Na Ergovisão dispomos de grande diversidade 
de produtos óticos, nomeadamente armações, 
óculos de sol, lentes oftálmicas, lentes de conta-
to e respetivos produtos de manutenção.

Nas nossas lojas podem encontrar os best-sel-
lers das marcas de luxo mundiais, bem como, 
as nossas coleções nacionais exclusivas como 
“Ascensão” e “Luís Buchinho”, com todas as suas 
peças produzidas à mão.

Dispomos também de um serviço clínico es-
pecializado com consultas de Optometria, de 
Contactologia e de Terapia Visual, habilitado 
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A JOLUCOR – FABRICAÇÃO E MANUTENÇÃO 
INDUSTRIAL, LDA FUNDADA EM 1990, TEM 
COMO ÂMBITO A METALOMECÂNICA EM GERAL. 

Tendo hoje uma experiência alargada na trans-
formação dos metais, trabalhamos e construímos 
os mais diversos produtos para os setores da 
Arquitetura, construção, decoração e indústria, 

com 30 anos e um portfólio alargado temos um 
conhecimento capaz de desenvolver qualquer 
solução à medida de cada cliente. 

Desde 2009 tem a certificação de qualidade pela 
norma NP EN ISO 9001:2015 no âmbito de con-
ceção, desenvolvimento, fabricação de equipa-
mentos e acessórios em aço inox e manutenção 
mecânica industrial.

Atualmente, somos uma empresa com uma 
área de 2000 m2, equipada com as mais diver-
sas máquinas para apoiar as necessidades dos 

para a realização de exames complementares 
de diagnóstico como a Topografia Corneana, os 
Campos Visuais e a Retinografia.

E nada disto seria possível sem esta equipa que, 
com ciência e talento, diariamente, dá o melhor 
de si para que nossos clientes recebam as soluções 
mais adequadas às suas necessidades e o melhor 
serviço de saúde ocular, na nossa Clínica Dr. Ergo.

A diferenciação é uma das nossas características 
fundamentais, por isso priorizamos produtos 
vanguardistas, imagem eclética e modernização 
tecnológica, sempre com foco na qualidade.

COMO FALAR EM INDÚSTRIA 4.0 QUANDO O 
CONTROLO FINANCEIRO ESTÁ AINDA NO 1.0?

A indústria portuguesa tem vindo a fazer gran-
des esforços para se atualizar, tanto a nível 
produtivo como em sistemas de informação 
e de apoio à gestão, realizando investimentos 
consideráveis, que se traduziram em benefícios 
evidentes na inovação produtiva e na cadeia de 
valor, mas que não tiveram o mesmo impacto 
na área de gestão. No entanto, é possível ultra-
passar essas limitações com intervenções cirúr-
gicas, feitas por equipas multidisciplinares, com 
um grande enfoque na solução de negócio e 

não na tecnologia pois o que dita o sucesso da 
implementação é uma boa identificação das ne-
cessidades das áreas de negócio e das equipas 
de gestão. 

A bten tem implementado várias soluções em 
Business Intelligence, em Big Data e Robotic 
Process Automation, utilizando as melhores 
ferramentas através de parceiros de excelência.

nossos clientes, apostando no desenvolvimen-
to, na inovação e na qualidade para a sua me-
lhor satisfação.

Marco Pinheiro

Esta Informação é da responsabilidade das empresas associadas.


